
บันทึกหลงัการจัดการเรียนรู ้
รหสัวิชา 2567-31910-1002 รายวิชา ธุรกิจดิจิทัล 

เทคโนโลยีธุรกจิดิจิทลั เทคโนโลยีธุรกิจดจิิทลั/1 2568 (สธท.1/1 )  
ครูผูส้อน นางสาวสุรารักษ์ พลอยบุษย์ จำนวน  

วันที่ 24 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ลากิจ 3 คน , ลาป่วย 4 คน , สาย 3 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 



พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่าน้ัน ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายณัฐพล ทอประเสริฐ (ลากิจ) , นายณัฐวัฒน์ ขันธลักษณ์ (ลากิจ) , นางสาววิรันทร์รัตน์ ภักดีสุข (ลากิจ) , 
นายธนกฤต ร่มศรี (ลาป่วย) , นายธนภัทร ทิพยส์ุดา (ลาป่วย) , นายภัทรพล ปลอดโปร่ง (ลาป่วย) , นางสาว
อทิตยา โตใย (ลาป่วย) , นางสาวกญัญารัตน์ ด้วงรัตน์ (สาย) , นายคเชนทร์ ดวงปิ่น (สาย) , นางสาวฐานิต 
ทองเล็ก (สาย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 



 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 24 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ลากิจ 3 คน , ลาป่วย 4 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 



3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่าน้ัน ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 



นายณัฐพล ทอประเสริฐ (ลากิจ) , นายณัฐวัฒน์ ขันธลักษณ์ (ลากิจ) , นางสาววิรันทร์รัตน์ ภักดีสุข (ลากิจ) , 
นายธนกฤต ร่มศรี (ลาป่วย) , นายธนภัทร ทิพยส์ุดา (ลาป่วย) , นายภัทรพล ปลอดโปร่ง (ลาป่วย) , นางสาว
อทิตยา โตใย (ลาป่วย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 25 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ลาป่วย 1 คน , สาย 1 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 



1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง



คู่แข่งได้มากเท่านั้น ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายภัทรพล ปลอดโปรง่ (ลาป่วย) , นายคเชนทร์ ดวงปิ่น (สาย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 25 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ลาป่วย 1 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 



หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ



ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่านั้น ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายภัทรพล ปลอดโปรง่ (ลาป่วย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 



 

วันที่ 26 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ลากิจ 1 คน , ลาป่วย 7 คน , สาย 1 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 



เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่านั้น ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นางสาวศิเรมอร ดีพันธ์ (ลากิจ) , นางสาวกานดา แก้วกอง (ลาป่วย) , นางสาวฉันชนก ดิษฐาน (ลาป่วย) , นาย
ชิษณุพงศ์ กล้าสืบการ (ลาป่วย) , นายณัฐวัฒน์ ขันธลักษณ์ (ลาป่วย) , นายภัทรพล ปลอดโปรง่ (ลาป่วย) , 
นางสาววิรันทร์รัตน์ ภักดีสุข (ลาป่วย) , นางสาวสุรางคนา นานอน (ลาป่วย) , นางสาววิลาสินี ไพสาลี (สาย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 



แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 27 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ขาดเรียน 2 คน , ลากจิ 3 คน , ลาป่วย 6 คน , สาย 
3 คน ,  

 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 



1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่าน้ัน ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายคเชนทร์ ดวงปิ่น (ขาดเรียน) , นายณัฐพล ทอประเสริฐ (ขาดเรียน) , นายกิตติศักดิ์ หนูรุง่ (ลากจิ) , 
นางสาวฐานิต ทองเล็ก (ลากจิ) , นางสาวณภัทร วงษ์สวัสดิ์ (ลากจิ) , นางสาวกญัญารัตน์ ด้วงรัตน์ (ลาป่วย) , 
นางสาวฉันชนก ดิษฐาน (ลาป่วย) , นางสาวปนิดา ยอดใหญ่ (ลาป่วย) , นายภาวัต อึ่งแย้ม (ลาป่วย) , นางสาว



วิลาสินี ไพสาลี (ลาป่วย) , นางสาวอภัสรา แซ่อึง้ (ลาป่วย) , นายเตวิน จันทร์ปรุง (สาย) , นางสาวสุตภาวี 
ทองแดง (สาย) , นางสาวสุรางคนา นานอน (สาย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 27 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ขาดเรียน 2 คน , ลากจิ 3 คน , ลาป่วย 6 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 



2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่าน้ัน ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท



รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายคเชนทร์ ดวงปิ่น (ขาดเรียน) , นายณัฐพล ทอประเสริฐ (ขาดเรียน) , นายกิตติศักดิ์ หนูรุง่ (ลากจิ) , 
นางสาวฐานิต ทองเล็ก (ลากจิ) , นางสาวณภัทร วงษ์สวัสดิ์ (ลากจิ) , นางสาวกญัญารัตน์ ด้วงรัตน์ (ลาป่วย) , 
นางสาวฉันชนก ดิษฐาน (ลาป่วย) , นางสาวปนิดา ยอดใหญ่ (ลาป่วย) , นายภาวัต อึ่งแย้ม (ลาป่วย) , นางสาว
วิลาสินี ไพสาลี (ลาป่วย) , นางสาวอภัสรา แซ่อึง้ (ลาป่วย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 28 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ลากิจ 1 คน , ลาป่วย 1 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 



หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์
ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 



หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่านั้น ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายชิษณุพงศ์ กล้าสืบการ (ลากิจ) , นายธีร์กวิน กล้าหาญ (ลาป่วย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 



3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 28 พฤศจิกายน 2568 สัปดาห์ที่ 6 จำนวน 41 คน ลากิจ 1 คน , ลาป่วย 1 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 1 ความรู้พื้นฐานทางธุรกจิดิจทิัล 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน 
1. ความหมายของธุรกจิ 
2.แนวทางในการปรับตัวของธุรกิจเพื่อก้าวสู่ยุคดิจิทลั 
3.เทคโนโลยีสําคัญที่สนบัสนุนธุรกจิดิจิทลั 
4. องค์ประกอบของธุรกจิดิจิทลั 
หน่วยที่ 2 โครงสร้างพื้นฐานธุรกิจดจิิทลั 
1. ผลลพัธ์การเรียนรู้ระดบัหน่วยการเรียน  
1. ดิจิทัลทรานฟอร์เมชัน (Digital Transformation)  
2.องค์ประกอบของดจิิทัลทรานฟอรเ์มชัน  
3.ข้อดีและข้อเสียของดจิิทลัทรานฟอรเ์มชัน  
4. ความสำคัญของโมเดลธุรกิจ  
หน่วยที่ 3 นวัตกรรมสำหรับธุรกจิดจิิทัล 
พฤติกรรมในการใช้ชีวิตประจำวันของผู้คนในยุคออนไลน์มีการเปลี่ยนแปลงมากขึ้น ความต้องการด้านอปุกรณ์



ไอทีต่าง ๆ กลายเป็นอีกหนึ่งสิ่งที่ใช้ในการทำกจิกรรมต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการทำงาน กจิกรรมสันทนาการ หรือ
การซื้อสินค้าต่าง ๆ นั่นจงึเกิดผลิตภัณฑ์ดจิิทลั (Digital Product) ที่สามารถตอบสนองความต้องการของผู้คน 
เข้าถึงได้ง่ายในรูปแบบดจิิทลั สินค้าที่อยู่ในรปูแบบของดจิิตอลจบัต้องไม่ได้ ต้องใช้คอมพพ์ิวเตอร์และ
โปรแกรมต่าง ๆในการสร้างข้ึนมา เช่น อีบุ๊ค คอร์สเรียนออนไลน์ เป็นต้น ซึ่งข้อดีของการขายสินค้าเหล่าน้ีคือ
ธุรกิจสามารถทำเพียงแค่ครั้งเดียว จากนั้นก็ขายได้เรื่อย ๆ การสร้างสินค้า หรือทำสินค้าใหน้่าเช่ือถือมาก
เท่าไหร่ ก็ยิ่งทำให้คนอยากซื้อสินค้ากับมากขึ้นเท่านั้น 
หน่วยที่ 4 ธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั 
การเกิดข้ึนของธุรกจิโมเดลใหม่ ๆ เป็นการนำเอาไอเดียธุรกจิหรือเทคโนโลยีใหม่ ๆ เข้ามาจับความต้องการ
ของตลาดที่ยงัไม่เคยมีใครมองเห็น หรือมีคนเห็นแต่ยังไม่มีใครทำมาก่อน โดยเข้าไปค้นหาความต้องการของ
ลูกค้าที่ซอ่นอยู่ใหเ้จอ หากความต้องการนั้นสามารถทำให้เกดิข้ึนได้ ก็เข้าไป ตอบโจทยผ์ู้บริโภค ซึ่งปจัจบุันมี
โมเดลธุรกจิในแง่มุมใหม่ ๆ อยู่หลายรูปแบบ 
หน่วยที่ 5 สื่อสังคมออนไลนก์ับธุรกิจดจิิทลั 
ปัจจุบันเทคโนโลยีได้มีการเติบโตอย่างรวดเร็ว การที่ธุรกจิจะประสบความสำเร็จในยุคดิจทิัลได้ เริ่มต้นจากการ
ปรับตัวให้ได้อย่างรวดเร็วและวางแผนธุรกจิให้มีความยืดหยุน่ หากปรบัตัวได้เร็วมากเท่าไหร่กส็ามารถแซง
คู่แข่งได้มากเท่าน้ัน ในเกือบทุกด้านของการดำเนินธุรกจิถูกแทรกด้วยเทคโนโลยีและอินเทอร์เน็ตหรือดจิิทลัท
รานฟอรเ์มชัน รวมถึงมีการเปลี่ยนแปลงรูปแบบในการทำธุรกรรมเป็นธุรกรรมในธุรกิจดจิิทลั โดยนำเครือ่งมือ
ที่ทันสมัยและแอปพลิเคชันต่าง ๆ เข้ามาใช้ในการซื้อขายสนิค้าและบรกิาร ปรับรูปแบบการใช้เงินสดเป็น
รูปแบบการโอนจ่ายผ่านทางแหล่งให้บริการต่าง ๆ ได้แก่ อี-วอลเล็ต เข้าสูส่ังคมไรเ้งินสด เพื่อความ
สะดวกสบายในการใช้บริการซื้อสินค้า ชำระค่าบรกิารต่าง ๆ  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายชิษณุพงศ์ กล้าสืบการ (ลากิจ) , นายธีร์กวิน กล้าหาญ (ลาป่วย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 



แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกบัหลักการธุรกจิดิจทิัล 
2. มีทักษะในการวิเคราะหร์ูปแบบธุรกิจ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทลั 
3. มีความสามารถประยุกต์ใช้ธุรกจิดิจทิัลกับธุรกิจในรปูแบบต่าง ๆ 
4. มีเจตคติและกิจนสิัยที่ดีในการปฏิบัตงิานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียด รอบคอบ 

 

วันที่ 1 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน ขาดเรียน 1 คน , ลาป่วย 7 คน , สาย 4 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน



รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกิจ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นางสาวฉันชนก ดิษฐาน (ขาดเรียน) , นายเจษฎาภรณ์ เบ้าทิพย์ (ลาป่วย) , นางสาวฐานิต ทองเล็ก (ลาป่วย) , 
นายธนดล พรหมเพชร (ลาป่วย) , นายธนภัทร ทิพยส์ุดา (ลาป่วย) , นางสาวศิเรมอร ดีพันธ์ (ลาป่วย) , 
นางสาวอทิตยา โตใย (ลาป่วย) , นางสาวอภัสรา แซ่อึ้ง (ลาป่วย) , นายคเชนทร์ ดวงปิ่น (สาย) , นายณัฐพล 
ทอประเสรฐิ (สาย) , นายเตวิน จันทร์ปรุง (สาย) , นางสาววิลาสินี ไพสาลี (สาย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  



2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 1 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน ขาดเรียน 1 คน , ลาป่วย 7 คน , สาย 4 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ



ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน
รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกจิ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนื่องจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นางสาวฉันชนก ดิษฐาน (ขาดเรียน) , นายเจษฎาภรณ์ เบ้าทิพย์ (ลาป่วย) , นางสาวฐานิต ทองเล็ก (ลาป่วย) , 
นายธนดล พรหมเพชร (ลาป่วย) , นายธนภัทร ทิพยส์ุดา (ลาป่วย) , นางสาวศิเรมอร ดีพันธ์ (ลาป่วย) , 
นางสาวอทิตยา โตใย (ลาป่วย) , นางสาวอภัสรา แซ่อึ้ง (ลาป่วย) , นายคเชนทร์ ดวงปิ่น (สาย) , นายณัฐพล 
ทอประเสรฐิ (สาย) , นายเตวิน จันทร์ปรุง (สาย) , นางสาววิลาสินี ไพสาลี (สาย) ,  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  



- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 2 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 



1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน
รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกจิ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 



 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 2 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 



 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน
รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกจิ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 



ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 3 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน ขาดเรียน 2 คน ,  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 



หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน
รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกจิ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

รายช่ือนักเรียนที่ขาดเรียน ลาป่วย ลากจิ มาสาย 
นายธนกฤต ร่มศรี (ขาดเรียน) , นายวุฒินันท์ ชุ่มเตม็ (ขาดเรียน) ,  

 



 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  



2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 4 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน
รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกจิ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่



เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 



2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 4 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน
รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกจิ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 



การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  



2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 5 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน
รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น



ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกจิ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  
2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  



2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

วันที่ 5 ธันวาคม 2568 สัปดาห์ที่ 7 จำนวน 41 คน  
 

หัวข้อเรื่อง/เนือ้หาสาระ/การอบรม/ให้คำปรึกษา/บันทึกการสอน : 
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 

 

รายละเอียด/กจิกรรม 
1. ครูแนะนำและบอกจุดประสงค์ 
2. ครูอธิบายความหมายของตัวแทน 
3. ทำแบบฝกึหัดท้ายหน่วย 

 

อื่นๆ ระบุ  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
ในยุคที่การดำเนินกจิกรรมต่าง ๆ มีความเกี่ยวข้องเช่ือมโยงกับระบบดจิิทลัผ่านสมาร์ตโฟน มีการผสมผสาน
เทคโนโลยีการสื่อสารเข้ากับแพลตฟอร์ม การเช่ือมโยงส่วนต่าง ๆ ในองค์กร (Connecting Value) ใหส้ามารถ
ทำงานร่วมกันได้ การเกิดนวัตกรรมใหม่ ๆ ทีเ่ปลี่ยนวิถีชีวิตและกระบวนการทำงาน ตั้งแต่วิธีการติดต่อสื่อสาร 
รับส่งข่าวสารต่าง ๆ ได้หลากหลาย และสะดวกมากข้ึน ความห่างไกลไม่เป็นอปุสรรคอีกตอ่ไป เกิดการ
เช่ือมต่อทีม่ีมูลค่าที่นำไปสู่ข้อมูลขนาดใหญ่ เพื่อบันทึก จัดเก็บ ค้นหา แบ่งปัน และการวิเคราะห์ข้อมลูได้
ภายในอนาคต  
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
การซื้อขายสินค้าในยุคดิจิทลั หรือที่รูจ้ักกันในช่ือ การพาณิชย์อิเล็กทรอนกิส์ หรือพาณิชย์ดิจทิัล เป็นการทำ
ธุรกิจซือ้ ขาย แลกเปลี่ยนสินค้าหรอืบริการผ่านทางอินเทอร์เน็ต ในรูปแบบต่าง ๆ ทั้งการขายผ่านเว็บไซต์ 
ผ่านแพลตฟอร์ม หรือผ่านทางแอปพลิเคช่ันต่าง ๆ ซึง่การซือ้ขายสินค้าทางออนไลน์เป็นช่องทางทีห่ลายคน



รู้จักและเคยใช้บริการ มีต้นกำเนิดมาตัง้แต่ยุคที่อินเทอรเ์น็ตได้รับการพัฒนาในช่วงแรก ๆ และยิ่งได้รบัความ
นิยมมากข้ึนเมื่ออินเทอรเ์น็ตได้รบัการพัฒนาให้ครอบคลุมทกุพื้นที่ เมื่อมีอินเทอร์เน็ตและสินค้า ในมือ เกิดเป็น
ช่องทางในการทำธุรกจิ การจะเริ่มเป็นเจ้าของธุรกิจ ก็ไม่ใช่เรื่องยากอีกต่อไป  
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
การตลาดดจิิทลัมีความสำคัญอย่างยิ่งตอ่ธุรกจิในปัจจุบัน เนือ่งจากโลกดจิิทลัมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 
ผู้บริโภคใช้เวลาส่วนใหญ่อยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกจิจงึจำเป็นต้องปรับตัวใหเ้ข้ากับพฤติกรรมผูบ้ริโภคที่
เปลี่ยนไป โดยการตลาดดิจิทลัจะเป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกจิสามารถเข้าถึงกลุม่เป้าหมายได้โดยตรงและมี
ประสิทธิภาพมากข้ึน  

 

 

สื่อการเรียนรู้/แหลง่การเรียนรู ้
PowerPoint  
 รายละเอียด :  

 

 

ปัญหา/อุปสรรค  
- 

 

แนวทางการแก้ไขและปรบัปรุง  
- 

 

ผลการจัดการเรียนรู้  
หน่วยที่ 6 ธุรกิจดิจิทลัโมบาย 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของธุรกิจดจิทิัลโมบาย ความสำคัญของธุรกิจโมบายดจิิทลั 
ลักษณะของธุรกิจดจิิทลัโมบาย โครงสร้างพื้นฐานการเช่ือมต่อเครือข่ายเคลื่อนที่ไร้สาย และประโยชน์ของ
ธุรกิจดิจทิัลโมบาย  
2.2 ผู้เรียนเลือกใช้แอปพลิเคชันในธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.3 ผู้เรียนเลือกช่องทางการใช้ดิจทิัลโมบาย  
2.4 ผู้เรียนประยกุต์เทคโนโลยสีำหรับธุรกิจดจิิทลัโมบาย  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่่ 7 ดิจิทัลคอมเมริ์ซ  
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของดจิิทลัคอมเมริ์ซ กฎระเบียบและกฎหมายที่เกี่ยวกบัพาณิชย
อิเลก็ทรอนิกส์เบือ้งต้น ประโยชน์ของดจิิทลัคอมเมิรซ์ และความท้าทายในการทำดจิิทลัคอมเมิรซ์  



2.2 ผู้เรียนแยกความแตกต่างของรปูแบบการซื้อขายสินค้าผา่นดิจิทัลคอมเมิร์ซ  
2.3 ผู้เรียนซื้อสินค้าในดิจทิัลคอมเมิรซ์  
2.4 ผู้เรียนสร้างร้านค้าในดิจทิัลคอมเมริ์ซ  
2.5 ผู้เรียนเปรียบเทียบข้อดีและข้อเสียของดิจิทลัคอมเมริ์ซ  
2.5 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 
หน่วยที่ 8 การจัดการกลยทุธ์สำหรบัธุรกจิดิจิทลั 
2.1 ผู้เรียนประมวลความรูเ้กี่ยวกับความหมายของกลยทุธ์การตลาดดิจทิัล การวางแผนกลยุทธ์การตลาด
ดิจิทัล นักการตลาด และประโยชน์ของการทำการตลาดแบบดิจิทลั  
2.2 ผู้เรียนจำแนกประเภทของการตลาดดจิิทัล  
2.3 แสดงพฤติกรรมทีม่ีเจตคติที่ดี ปฏิบัติงานด้วยความรบัผดิชอบ ซื่อสัตย์ ละเอียดรอบคอบ 

 

         

 


