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1. CRM (Customer Relationship Management)
2. Social Media / E-commerce

a ¢ a Y
3.11]5!“\5113!ﬂ51$1’i1/‘|€|ﬂﬂ553~l§]ﬂﬂ1




ﬂ’ﬂilﬁﬁ’nﬂﬁll@\‘]ﬁﬂﬁlﬂﬂ

1. MIUVIVUG 3
Y Y ([ S
2. ANNARIMIvasgnmnlasuuilau’y
% t-i %
3. thvisnesmsvnannani
QU ¥y
4. MI3NHIZNA

~

] Y L
1!ﬂ1!!a$ﬁ1gﬂﬂ11ﬁu ‘
| \ — \' TN

,;\-




	สไลด์ 1
	สไลด์ 2: ความสำคัญของอาชีพนักขาย
	สไลด์ 3: คุณสมบัติของนักขายที่ดี
	สไลด์ 4: กระบวนการขายพื้นฐาน
	สไลด์ 5: เทคนิคการขายที่มีประสิทธิภาพ
	สไลด์ 6: เครื่องมือช่วยในการขาย
	สไลด์ 7: ความท้าทายของนักขาย 

